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d t h nﬂ Planifiez votre évolution et celle de vos
¢ Cette durée convient parfaitement au o S a pe r‘ CO collaborateurs avec Dotshaper
DIF (Droit Individuel a la Formation)

Durée Code Prix HT* Janv Fév Mars Avril Mai Juin Juillet Aot Sept. Oct. Nov. Déc.
» Devenir Commercial
® Les Bases du Métier de Commercial 3? th CALO3 1897€ 12 2 21 10 15 12
» Faire Face aux Acheteurs #
e Etre Efficace en Négociation 3 th CALO4 1327€ 26 4 24 26
» Animation d'Equipe S
© Motiver et Animer une Equipe Commerciale 3 th CALO2 1327€ 15 19 10 29 17 22 19
» Stratégie Commerciale Y
® Construction Pratique de la Stratégie 3j CALO1T 1327¢€ 12 8 10
Commerciale 20h
» Assurer I'Administration des Ventes e
e Manager et Optimiser I'Administration des 3j CALOS 1327¢€ 5 1 3
Ventes 20h
Inscrivez-vous directement sur le site internet www.dotshaper.com 2 |('/| y
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