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Acquérir du savoir-faire Commercial

Les Bases du 
Métier de 

Commercial

Métier: Devenir 
Commercial

CAL03

CAL04

CAL05

Animer une 
Equipe 

Commerciale

Motiver et Animer 
son Equipe 

Commerciale

Faire Face aux 
Acheteurs

Manager et 
Optimiser 

l'Administration 
des Ventes

Négocier et 
Vendre à des 

Acheteurs

Administrer les 
Ventes

CAL02

CAL01

Construction 
Pratique de la 

Stratégie 
Commerciale

Stratégie 
Commerciale
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